NEUES EINKAUFSERLEBNIS.
Renésim-Griinder Maximilian
Hemmerle und sein ésterrei-
chischer Co-Griinder Georg
Schmidt-Sailer vor ihrem
ersten Shop in Miinchen.

eit sechs Jahren betreiben
Sder Osterreicher Georg

Schmidt-Sailer und sein
deutscher Co-Griinder Maxi-
milian Hemmerle ihr Online-
Schmuckportal Renésim. An
mehr als 6.000 Kunden in
33 Lindern haben sie ihre
selbst designten Ringe, Ohr-
stecker oder Armbinder be-
reits versandt, die einige Hun-
dert, aber oftmals mehrere
Tausend Euro kosten konnen.

Nun steht der néachste
Schritt an: In der Altstadt von
Miinchen werden die beiden
Griinder ihr erstes Geschaft
mit einem grofien Event eroff-
nen, zu dem Kunden, Wegbe-
gleiter, Freunde und natiirlich
auch ihre osterreichischen In-
vestoren eingeladen sind. Ne-
ben dem bekannten Business
Angel Hansi Hansmann, der
gleich bei der Griindung im
Jahr 2010 eingestiegen ist,
sind dies die beiden ehemali-
gen Topmanager Rudi Semrad
und Alfred Otsch.

Gemeinsam werden sie ih-
ren neuen Shop feiern, der den
stationdren Schmuckverkauf
revolutionieren soll, indem er
Online- und Offline-Welt ver-
zahnt. In den Vitrinen finden
sich ausgewdhlte Pretiosen,
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Schaufenster
in die Online-Welt

Hinter dem Online-Schmuckportal RENESIM

stehen bekannte 6sterreichische Investoren.

Nun eroffnet der erste Shop in Miinchen.

die als Inspirationsquelle die-
nen sollen. Darunter auch das
Prunkstiick ,Holly Blue®, ein
Einzelstiick aus Platin und Sa-
phiren in Form eines Schmet-
terlings. Nach einem Rund-
gang konnen es sich die Kun-
den dann bei einem Glas
Champagner bequem machen
und iiber iPads auf den
Onlinekonfigurator zugreifen,
um ihre individuellen Bestel-
lungen mit Hilfe eines Mitar-

beiters zu konfigurieren. Mit
dem Shopkonzept reagiert das
Griinderduo auf die Erfahrun-
gen, die es in den sechs Jahren
Bestehen von Renésim ge-
macht hat. ,Es gab immer wie-
der Kunden, die uns besuchen
wollten, die einige Modelle se-
hen wollten, bevor sie eine On-
linebestellung aufgeben®, sagt
Schmidt-Sailer.

Und genau an diese Ziel-
gruppe richtet sich der neue
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Renésim-Shop, dem weitere
in Topstidten im deutsch-
sprachigen Raum, darunter
auch Wien, folgen konnen -
vorausgesetzt, dass das nun
erstmals in Miinchen erprobte
Konzept aufgeht. ,Ich bin da
sehr zuversichtlich, weil ich
glaube, dass wir uns als
E-Commerce-Vorreiter leich-
ter tun, die verschiedenen
Vertriebskandle - vom On-
lineportal {iber das stationire
Geschift bis zum Mail- und
Telefonverkauf — zu integrie-
ren“, sagt Schmidt-Sailer, der
Renésim mit seinen aktuell
22 Mitarbeitern auf einem
deutlichen =~ Wachstumskurs
sieht: ,Fur die nachsten zwolf
Monate gehen wir von einem
Umsatzplus von 50 Prozent
aus.” w



